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进一步加强保时捷中国销售业务规划和管理 

萧达出任保时捷中国销售副总裁 

上海。保时捷今日正式宣布萧达先生将出任保时捷中国销售副总裁一职，该项任命即时生效。

原负责销售业务的保时捷中国首席运营官柯实迈先生（Mr. Michael Kirsch）将在其他市

场被委以重任，保时捷中国对柯实迈先生多年来的付出和贡献表示诚挚的感谢。 

履新的萧达先生在海内外豪华汽车零售、市场营销、经销商运营等领域有着约 27 年的管理经

验，尤其在经销商市场拓展领域，包括提高销量、提升客户满意度和忠诚度等方面，经验丰

富。上任后，萧达先生将全面负责保时捷在中国所有车型的销量规划，制定相应的销售策略，

进一步推进保时捷在华销售业务。 

萧达先生于 2010 年加入保时捷，担任保时捷中国直属运营的上海浦东保时捷中心总经理。在

任期间，凭借出色的运营和资源的优化运用，上海浦东保时捷中心除在 2012 年的销售业绩位

居全国第二外，其余四年中一直稳居全国销量冠军，充分展现了萧达先生卓越的销售管理能

力。 

保时捷中国总裁兼首席执行官方智勇先生（Mr. Franz Jung）表示：“非常高兴萧达先生

能出任保时捷中国销售副总裁。其丰富的经销商运营和管理经验，以及对中国豪华汽车市场的

深刻洞见，对强化保时捷中国的销售业务而言极具价值。” 


